Schaffhausen
area for makers

Business Model Canvas

Die im Business Model Canvas gewéhlte ménnliche Form bezieht sich immer zugleich auf weibliche, mannliche und diverse Personen.
Auf eine Mehrfachbezeichnung wird zugunsten einer besseren Lesbarkeit verzichtet.

° Hauptpartner

- Wer sind meine SchlUsselpartner,
wer meine wichtigsten Lieferan-
ten?

Bei welchen SchlUsselressour-
cen/SchlUsselaktivitaten binich
von Partnern abhangig?

Was steht hier:

Eine Auswahl strategischer Schlis-
selpartner, die dir helfen, die
Leistung zu steigern, die Kosten zu
senken oder auf wertvolle Ressour-
cen zuzugreifen.

Tipp: Qualitat vor Quantitat - es
zahlt, dierichtigen Partner zu
kennen, nicht jede Verbindung
aufzulisten.

e Hauptaktivitaten

- Welche Aktivitaten mussich
durchfuhren, um den Kunden-
nutzen zu erfullen?

Welche Aktivitaten sind fur die
Vertriebskanale notwendig, welche
fur die Kundenbeziehungen?

Was steht hier:
Eine Liste an Hauptaktivitaten,
die an die Nutzenversprechen
gebunden sind.

o Hauptressourcen

- Auf welchen Ressourcen baut
mein Nutzenversprechen
massgeblich auf?

— Welche SchlUsselressourcen
brauche ich, um den Kunden-
nutzen zu erfullen?

- Welche Ressourcen erfordern
meine Distributionswege/
Kundenbeziehungen/Erlosquellen?

Was steht hier:

Eine Liste an Schlusselressourcen,
die an das Nutzenversprechen
gebunden sind.

2 Nutzenversprechen

Far welches Problem wollen die
Kunden eine Losung haben?

Welchen Nutzen/Mehrwert biete
ich dem Kunden?

Welche Kundenbedurfnisse
mochte ich erflllen?

Welche Kombination von
Produkten und Dienstleistungen
biete ich den Zielgruppen an?

Welches Leistungsversprechen
gebeich ab?

Was steht hier:
Nutzenversprechen (nach Prioritat
geordnet), die mit passenden
Kundensegmenten verknUpft sind.

o Kostenstruktur e Einnahmequellen

- FUr welchen Nutzen sind meine Kunden bereit, zu bezahlen? Und wie viel?
- Gibt es vergleichbare Produkte/Dienstleistungen? Wie sehen die Einnahmequellen aus?
- Wie viel trgt jede der einzelnen Umsatzquellen zum Gesamtumsatz bei?

- Welche Kostenstruktur ergibt sich aus den Planungen?

- Welches sind die wichtigsten Ausgaben meines Geschafts?

- Welche Hauptressourcen/Hauptaktivitdten sind die Kostentreiber?
Was steht hier: Was steht hier:

Eine Kostenliste, idealerweise nach Grosse geordnet. Eine Liste an Einnahmequellen, die idealerweise mit den Personas, Segmenten oder
Nutzenversprechen verknupft sind.
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mit uns aufs ndchste Level zu heben?
Melde dich bei uns!

Kanton Schaffhausen = +4152674 0303
info@schaffhausen-area.ch
schaffhausen-area.ch/de/gruenden

Bist du bereit, dein Geschéaftsmodell z Wirtschaftsférderung Robin Becker

robin.becker@generis.ch
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o Kostenstruktur e Einnahmequellen

Robin Becker
+415267403 03
robin.becker@generis.ch

mit uns aufs ndchste Level zu heben? Kanton Schaffhausen
Melde dich bei uns! info@schaffhausen-area.ch
schaffhausen-area.ch/de/gruenden

Bist du bereit, dein Geschéaftsmodell Z Wirtschaftsférderung
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